
システム提案を行う営業職の方、システム設計を行う上級職の方へ！！

経営コンサルタント経営コンサルタント経営コンサルタント経営コンサルタント

目線での改善提案目線での改善提案目線での改善提案目線での改善提案
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【最少催行人数 5名】
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1.経営コンサルタント目線

・経営コンサルタントとソフトウェア開発会社の違い

・経営コンサルタントの考え方

・手法、ツール

2.経営者層は何を考え、何を求めているか

・経営者層、管理職、担当者の考え方の違い

・経営者が求めているもの

・経営者層へアピールするために
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◎従来の見積りを出して、終わりの提案から

ユーザー企業内での稟議承認を見据えた提案へ

考え方が変わる！！

◎ＩＴＳＳレベル３

有限会社アイルシステム 岩本 健二 氏

有限会社アイルシステム、取締役社長。 (株)イズミ（広島市）にて

情報システム部配属（経理、商品管理、Ｗｅｂ系業務従事）、平成１３年独立。

ｱﾌﾟﾘｹｰｼｮﾝｴﾝｼﾞﾆｱ、ﾌﾟﾛｼﾞｪｸﾄﾏﾈｰｼﾞｬ、ｼｽﾃﾑｱﾅﾘｽﾄ情報処理技術者の資格を持つ。


